
La fórmula es muy sencilla

Ventas Bruta - Bajas = Ventas Netas

DESAFÍO DE VENTAS GERENTES 
CIRCULAR  0007 / 2025

10 ENERO DE 2025

At’n:
Director General, Gerente General, Gerente Conauto, F&I Conauto, Asesor de venta

¡Premiaremos a los 3 mejores Gerentes a nivel nacional!

* Se considerarán los contratos Cuota Fija

$10,000 $8,000 $6,000

1 32

INCENTIVOS
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En Grupo Conauto, valoramos profundamente el compromiso y esfuerzo de 
nuestros Gerentes de Autofinanciamiento. Para premiar su dedicación y resultados, 
hemos diseñado un nuevo desafío que los motivará a alcanzar nuevas metas.
Este reto representa una oportunidad única para destacar entre sus colegas y ganar 
uno de los incentivos especiales que hemos preparado como reconocimiento por su 

desempeño en el bimestre de enero-febrero de 2025.

¡Estamos seguros de que continuarán demostrando su talento y pasión por la 
excelencia!



A t e n t a m e n t e 

Angel Sánchez Manrique
Director General

¡CONAUTO VALORA Y RECOMPENSA TU DEDICACIÓN!

Los requisitos que debes cumplir son:

1. Realizar al menos 11 ventas netas de contratos de forma 
mensual durante los meses enero-febrero, dando una suma total de

22 ventas netas mínimas para participar en el
concurso.

2. Los contratos deberán estar aceptados digital y expedientes físicos en 
Conauto

3. Se considerarán las bajas registradas en los meses de enero-febrero (se

tomarán en cuenta las ventas de 6 meses atrás y la baja de
estas sea en el bimestre indicado de este desafío).

4. Contar con catálogo de firmas actualizado.
5. Haber tomado y aprobado los cursos de inducción, prospección y cierre 

de la plataforma digital “Academia Conauto”
6. La lista de ganadores no se recorrerá, si un Gerente Conauto es eliminado, 

se declarará ausente del premio.
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