
At’n: Director General, Gerente General, Gerente de Ventas, Asesores de Ventas

A t e n t a m e n t e 

Ventas - Bajas + Pagos de Unidad

Venta de Contratos + 5   pts.

Baja de Contratos - 5   pts.

Pagos de Unidad    + 10 pts.

¡ NO TE QUEDES FUERA !, ESTOS SON LOS REQUISITOS QUE DEBES CUMPLR PARA GOZAR DE ESTOS FABULOSOS INCENTIVOS.

1. Realizar al menos 4 ventas de contratos en el bimestre.
2. Solo serán consideradas ventas MULTIMARK AF.
3. La venta neta acumulada de cada periodo deberá ser positiva. En aquellos casos, cuando la venta neta acumulada del

periodo sea negativa, el asesor será eliminado de la lista de ganadores.
4. La lista de ganadores no se recorrerá, si un vendedor es eliminado, se declarará ausente del premio.

Estimada fuerza de ventas, tenemos el agrado de informarles los resultados de nuestro concurso “Círculo de Ganadores”.

Todos los vendedores registrados en la base de datos participan. Recuerda que se dará de baja a todo aquel vendedor que no
presente ventas en un periodo de 2 meses.

Es muy sencillo ser un ganador, la fórmula es:

Se anexa relación de ganadores del 4o. Bimestre 2023.

CÍRCULO DE GANADORES 
6o.  BIMESTRE 2023

JUEVES 22 DE FEBRERO DE 2024

CIRCULAR 022/2024

Eduardo Palacios GutiérrezAlejandro Rueda Muñoz

Director Comercial Gerencia Nacional de Ventas



BID DISTRIBUIDOR VENDEDOR LUGAR IMPORTE

826 PICACHO GRUPO AUTOMOTRIZ NOHEMI PEDRAZA BARRERA 4 6,000

¡AGRADECEMOS SU ESFUERZO!
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