Estimados distribuidores, nos complace informarles acerca de nuestra nueva y renovada oferta comercial de autofinanciamiento para este mes de octubre.

Con nuestro nuevo plan especial tendremos la oportunidad de proporcionar la mejor mensualidad del mercado, acompaiiada de una promocion que facilitara generar una cartera de clientes
solida para futura facturacion, de igual manera nos encaminara a facilitar el crédito a clientes con historial crediticio, sin historial o con problemas en buré de crédito esto con base a nuestra

politica de autofinanciamiento.

PLAN BASIC

:Il:ggll[: EJ:III:TSEISAA'[\:E I(I)‘IQAEI[E#LON[I) Ag%“(;‘“[;g;:m (A5 (UL PLAN DE AUTOFINANCIAMIENTO DISENADO PARA CLIENTES QUE BUSCAN
UNA LINEA DE CREDITO PARA UNIDADES PREMIUM

Lineas de crédito desde $200,000 y hasta $400,000 Lineas de crédito desde $420,000y hasta $980,000

Disfruta de una mensualidad mas atractiva

Disfruta de una mensualidad mas comoda
para unidades premium

Plazo 60 meses Plazo 60 meses

Estos planes comerciales no contemplan anualidades.

El cliente elige una linea de autofinanciamiento acorde a sus Mientras el cliente permanezca con estatus de Integrante, gozara de
necesidades, esto significa que en los casos que la unidad a facturar un menor factor para poder ofrecer mensualidades mas accesibles, al
tenga un precio mayor a la linea contratada, el cliente debera de momento de la adjudicacion el factor se actualizara y el cliente debera
realizar el pago de la diferencia a la distribuidora. estarconsciente que su pago mensual sera diferente.
3+z 4+ b5+ 6+ 7+
‘ f/‘ J“‘ J‘[ C/‘

Garantia

UNTUAL AL MES

SIPABAS P



PLAN AUTOS ORIENTALES

pln N PLAN DE AUTOFINANCIAMIENTO DISENADO PARA ELEGIR UNA LINEA DE
- CREDITO COMODA Y PLAZO CORTO
e Lineas de crédito desde $200,000y hasta
— — $400,000

-— 9 Disfruta de la mejor mensualidad
‘"m mm‘lﬂ Q Plazo 48 meses con anualidad

Q Aplica para las marcas BAIC, JMC,CHANGAN, MGy JAC

*Plan dirigido a las marcas mencionadas, sin embargo, si el cliente desea este plan con otra marca, podra contratar a 48 meses con los

beneficios descritos en este plan.

El cliente elige una linea de autofinanciamiento acorde a sus
necesidades, esto significa que en los casos que la unidad a facturar

tenga un precio mayor a la linea contratada, el cliente debera de
realizar el pago de la diferencia al distribuidor.
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mensual sera diferente.
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GARANTIA DE AUTORIZACION DE CREDITO

Aquellos clientes que contraten el Plan de Cuota Fija y cuenten con problemas en Burd de
Crédito, siempre y cuando realicen sus pagos mensuales de forma PUNTUAL durante los
10 primeros meses y adquieran el localizador satelital (costo a cargo del cliente), cuentan
con la GARANTIA DE AUTORIZACION DE CREDITO. Para aplicar esta garantia es
indispensable reunir y presentar via sistema todas las garantias crediticias de acuerdo al
perfil del cliente, el hecho de incumplir con estos requisitos, invalida la presente garantia.
No aplica para clientes con historial crediticio con MOP 96 y MOP 97 en cuentas
hipotecarias y automotrices con antigiiedad de hasta 24 meses de haberse elaborado el
dictamen.

I

Mientras el cliente permanezca con estatus de Integrante, gozara de
un menor factor para poder ofrecer mensualidades mas accesibles, al

momento de la adjudicacion el factor se actualizara y el pago
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INCENTIVOS ESPECIALES CUOTA FLJA

MONTO

$4,000c/u
$4,500c/u
$5,000c/u
$5,500c/u
$6,000c/u
$6,500c/u
$7,000c/u
$7,500c/u

LiNEA COLOCADA

Lineasde $200,000a $300,000
Lineasde $320,000a $400,000
Lineasde $420,000a $500,000
Lineasde $520,000a $600,000
Lineasde $620,000a $700,000
Lineasde $720,000a $800,000
Lineasde $820,000a $900,000

Lineasde $920,000a $980,000

Se pagara de la siguiente manera:
* 30% al cierre de contrato (envio fisico de

documentos)

* 40% pago de segundamensualidad

» 30% pago de cuarta mensualidad

* Clientes con saldo al corriente al momento de la
revision teniendo hasta $500 en contra para
considerar como un saldo al corriente

MONTO

$4,000¢/u
$4,500¢c/u
$5,000¢/u
$5,500¢/u
$6,000c/u
$6,500¢c/u
$7,000c/u
$7,500¢/u

LINEA COLOCADA

Lineasde $200,000a $300,000

MONTO

$250c/u
$450c¢/u
$650c/u
$850c¢/u
$950¢c/u

* 50% al cierre de contrato (envio fisico de
documentos)

VOLUMEN DE VENTA

Venta de Contratos 1-4
Venta de Contratos 5-9
Venta de Contratos 10-14
Venta de Contratos 15-19

Venta de Contratos 20 o més.

* 50% pago de cuarta mensualidad

Clientes con saldo al corriente al momento de la
revision teniendo hasta $500 en contra para

considerar como un saldo al corriente

MONTO
$4,000c/u

Lineasde $320,000a $400,000

Lineasde $420,000a $500,000

Lineasde $520,000a $600,000

Lineasde $620,000a $700,000

Lineasde $720,000a $800,000

Lineasde $820,000a $900,000

Lineasde $920,000a $980,000

*La comisidn se pagara al corte mensual por operacién, siempre y cuando las

LINEA COLOCADA
Porunidad entregada

MONTO
$400¢/u

$500c/u

$150c¢/u

NUEVO

CARGADEDOCUMENTOS

Integracion

Pago de Unidad
Sin devolucién “Biena la Primera”

Operacién con 1 o mas devoluciones

se iadas de manerafisica a

corporativo Conauto, en un lapso no mayora 5 dias habiles posteriores al pago de la unidad.



PLAN ENTREGA INMEDIATA 20%

v" BENEFICIOS:

BONO PARA
SEGURO

$10,00

Lineas de crédito desde $200,000y hasta $500,000

Podras seleccionarla linea més atractiva en intervalos de $5,000

Por ejemplo: $200,000, $205,000, etc.

Mensualidades congeladas desde la contratacion

De acuerdo atu pago inicial (20%) disfruta de una mensualidad mas comoda

Si el valor de la unidad facturada es mayor a la linea de crédito contratada, la diferencia
sera pagada por el cliente directamente a la Distribuidora

No se puede elegir una linea de crédito superior al costo del vehiculo a estrenar

Bono de $10,000. Se vera reflejado en el estado de cuenta del cliente a partir de la
entrega de la unidad y podra ser utilizado Ginicamente para pago de seguro automottriz.
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v' BENEFICIOS PARAEL DISTRIBUIDOR:

v Ventas incrementales gracias a un nuevoy atractivo canal de ventas
v Incremento de facturacion de unidades
v Ingresos adicionales por comision sobre venta

Consideraciones para evaluacion de crédito en planes Entrega Inmediata

v' Se debera utilizar la iltima version de la Tabla Perfil para la evaluacion de crédito (v.12.6).

v" El Coobligado se presentara si la Tabla Perfil lo requiere, sin que este deba ser un familiar directo.

v’ Elfactor de ingresos minimo requerido de los clientes en estos planes de Entrega Inmediata sera de
1.3 veces el importe de la mensualidad incluyendo el seguro automotriz.

v’ Consideracion especial en Burd de Crédito en cuentas con MOP 96/97 hasta por $10,000,
excepto crédito automotriz o hipotecario

PLAN DE INCENTIVOS ENTREGA INMEDIATA

INCENTIVOS GERENTES Y

$2,500.00c/u

Venta por contrato

$3,000.00c/u

Pago de unidad

Lineas de 5200,000 o $500,000

F&

pagadas a travec del
Distribuidor

$350.00¢c/u

F&l

$400.00¢c/u

GERENTE

Uneas do $200,000 3 5500000

INCENTIVOS VENDEDORES
pigadens & Traves del Dustan sdor

$2,000.00c/u

VENDEDOR

Lineas de $200,000 a $500,000




BONO DE 510,000

TABLA DEL SEGURO AUTOMOTRIZ

MENSUAL

TRIMESTRAL

SEMESTRAL

ANUAL

$1,000 cada mes
por 10 meses

$3,000 el primer trimestre
$3,000 el segundo trimestre
$3,000 el tercer trimestre
$1,000 el cuarto trimestre

$5,000 el primer semestre
$5,000 el segundo semestre

$10,000 en una sola
exhibicion almomento
de la adjudicacion

El bono se aplica conforme a la opcion que el cliente elijfa de acuerdo a las opciones de pago de su seguro automotriz

y se abona directamente al seguro mientras este al corriente de sus pagos, se aplica al momento
de la adjudicacion y entrega de la unidad.

El cliente debera de pagar la diferencia del seguro automotriz.



P1SO DIGITAL CONAUTO

Todos aquellos Distribuidores que ingresaron de forma correcta su solicitud de apoyo para la realizacion de campaias
digitales durante el mes de septiembre 2022, deben presentar su informe de resultados para poder realizar el calculo de
apoyo definitivo, para facilitar la manera de reportar, el Gerente Conauto debe ingresar a la siguiente liga y completar el
formulario, la fecha limite para ello es el 7 de octubre hasta las 18:00 hrs.

https://forms.office.com/r/MYZzp1pGE6

Para solicitar apoyo para la o las campaias a realizarse durante este mes de octubre 2022, deberan ingresar su solicitud en la
siguiente liga mediante formulario, donde tienen hasta el 10 de octubre a las 12:00 hrs.

https://forms.office.com/r/vcHmrBAqUU

Informe de Resultados septiembre 2022 Solicitud de Apoyo octubre2022

FACIL, RAPIDOY SENCILLO
Utiliza tu celular para hacernos llegar el informe y solicitud de apoyos, solo escanea estos cddigos y captura la
informacion.

VAMOS POR EL MEJOR MES DE VENTAS

AATIM IS A T ATy WA T AT YAYNT ™

Atentamente,

Carlos A. Urban Lozano Alejandra R. Rojas Garcia
Gerencia Nacional de Ventas

CONDICIONES GENERALES: Los planes de autofinanciamiento Conauto, se encontraran disponibles en el sistema SIR a partir de la publicacion de la presente circular, el Gltimo dia
para realizar el pago de las lineas de captura de los contratos con estos planes, sera el lunes 31 de octubre de 2022. La informacion contenida en la presente circular es de caracter
confidencial y estratégico para Conauto, S.A. de C.V. por lo tanto esta informacion no puede ser comunicada, transmitida y/o publicada por ning(in otro medio que no sea autorizado

por Conauto. Todas las operaciones deberan cumplir con los lineamientos establecidos en la Politica de Crédito Conauto Actualizada 2020, publicada el 03/09/2020 en la Circular
11372020 v la Tabla Perfil a utilizares lav.12.6
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