
TEMPORADA MULTIMAK AF
CIRCULAR  064 / 2022

VIERNES 22 DE ABRIL DE 2022

At’n: Director General, Gerente General, Gerente Conauto, F&I Conauto, Asesor de Venta

Estimados distribuidores Ford, con la finalidad de apoyarlos e incrementar la entrega de

unidades, Conauto ha preparado esta nueva estrategia, la cual les permitirá ofrecer a los
clientes en espera de Figo, una unidad MultimarK AF (cualquier marca previamente
autorizada de nuestros distribuidores socios de Conauto) que se encuentren dentro del
segmento correspondiente y/o línea afín a la previamente contratada.

ACELERACIÓN DE CLIENTES TEMPORADA FIGO A TEMPORADA MULTIMARK AF

Llevaremos a cabo una aceleración de entrega para clientes de cartera FIGO*, mismos
que han sido previamente seleccionados, que cumplen con un buen comportamiento de
pago en conjunto a la antigüedad que tiene en el sistema, con esto podrán acceder a una
unidad MultimarK AF gracias a las inmejorables facilidades que otorgaremos.

✓ La garantía de autorización de crédito para estos cliente se recorta del mes 10 al mes
número 8.

✓ Factor de ingresos requerido 1.3 veces la mensualidad más seguro automotriz.
✓ Se deben incluir 5 referencias, 3 familiares y 2 amistades.
✓ El coobligado Light debe ser familiar en línea recta y solo se pedirá su INE y documento

que acredite el parentesco.
✓ La tabla de adjudicación a aplicar será la siguiente: 4+1 o 5+0.
✓ La tabla perfil estará configurada con las premisas de “Temporada MultimaK AF”.
✓ La vigencia de la autorización de crédito será de 45 días.

Meses puntuales en sistema Figura de Respaldo

8 meses en adelante Sin figura de respaldo

6 meses Coobligado Light

Menor a 6 meses Coobligado

* Cliente de campaña de aceleración sujetos a aprobación de crédito.



TEMPORADA MULTIMAKAF
CIRCULAR  064 / 2022

JUEVE 21 DE ABRIL DE 2022

Atentamente

Hiram Federico Medrano Ávila
Director de Operaciones 

Carlos Arturo Urbán Lozano 
Gerente  Nacional de Ventas

y Capacitación

Con esta nueva herramienta, estamos seguros que lograremos cubrir las necesidades del
mercado, en beneficio de nuestros clientes, la red de distribuidores y Grupo Conauto.

Acciones adicionales (campaña intensiva de contacto con los clientes):

1. Digital: Redes sociales, mailing y mensaje SMS
2. Trabajo directo con distribuidores:

➢ Envío base de clientes previamente seleccionados.
➢ Distribuidor dará seguimiento a clientes.


