Oferta comercial

CHANGAN
FEBRERO 2022 021/2022

JUEVES 17 DE FEBRERO DE 2022 At’n: Director General, Gerente General, Gerente de Ventas, Asesores de Ventas

Estimadas Embajadas MOTORNATION, nos complace informarles la oferta comercial MultimarK especial para ustedes, en la presente circular encontrardn
tanto planes de Autofinanciamiento como de Financiamiento especialmente para unidades Changan, sabemos que con estos productos el portafolio
profesional de los asesores de ventas se fortalece y los acerca a tener un mejor resultado, i éxito !

CUQTA FLJA

Disefiado para clientes interesados en pagar la menor mensualidad posible.

de descuento en la 12 mensualidad

Plan SIN anualidades

Unico plazo: 60 meses

Mensualidad preferencial como integrante (antes de estrenar)

El cliente decide el vehiculo a estrenar de acuerdo a las marcas con las que se
tiene acuerdo comercial

No se podra contratar una linea de autofinanciamiento superior al valor de la

unidad a entregar

« Aplica para personas fisicas, fisicas con actividad empresarial, informales o independientes.
«  Opciones de pago de seguro automotriz: mensual, trimestral, semestral, anual y contado por todo el plazo.
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TABLA DE ADJUDICACION MULTMARKC

Programa la entrega del auto desde la venta del contrato, adjudicacion garantizada de acuerdo a la siguiente tabla (cuotas anticipadas), ademas de los
os de sorteo y antigiiedad representativa al mes 7.

métod

GARANTIA DE ENTREGA
SIN IMPORTAR BURO DE
CREDITO POR PAGO PUNTUAL

Mes 06 | Mes 07 | Mes 08 | Mes 09
1 1 1
1 1 1
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50% 3+5 4+4 543 6+2 7+41  8+0
Descuento para para para para para Adjudicacion
al contratar adjudicar  adjudicar  adjudicar  adjudicar  adjudicar garantizada por

Integracion:

antigiiedad

* Identificacion » Adjudicacion *  Facturacion

* Comp. Domicilio P E‘r’:é‘i‘taodé"de o Haousy 1 A.ﬁ' O DE SEGURO GRATIS

* Firma del contrato
* Pago 1° mensualidad

PDU

CARACTERISTICAS DEL PLAN DE AUTOFINANCIAMIENTO CUOTA FlJA:
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BENEFICIOS PARA EL DISTRIBUIDOR:

v

v
v
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Es un plan a la medida, el cliente decide cuando y como estrenar
Lineas de crédito desde $160,000 y hasta $480,000

Facilidad para elegir una mensualidad muy cémoda desde $3,713
Mensualidades congeladas

Si deseas cambiar tu vehiculo viejo por uno nuevo, este plan te permitird no descapitalizarte, ya que con la venta de tu vehiculo usado, facilmente
podrds pagar la diferencia por un auto nuevo

Si el pago de la diferencia es mayor al momento de estrenar, no te preocupes, simplemente realiza un ajuste en tu linea contratada
Siempre estrenas un vehiculo 0ltimo modelo

El ahorro minimo acumulado de la linea a contratar deberd ser del 20% (esto aplica para clientes PLATINO, REPETITIVOS,
nuevos clientes y clientes adjudicados por sorteo)

Ventas incrementales por acceder a un nuevo mercado de clientes

Ingresos adicionales por comision sobre venta

Generacion de una nueva cartera de clientes

(apacitacion y desarrollo de habilidades comerciales, sin costo para el distribuidor

Atentamente,

Carlos A. Urban Lozano Roberto Landeros Ordaz Cynthia Rosales Santoyo

CONDICIONES

Gerente Nacional de Ventas Gerente de Producto Multimark y Promotorias. Gerente de Producto Autopcion.
y Capacitacion.

GENERALES: Exclusivamente los Distribuidores registrados en Multimark con nimero de BID 800 en adelante podrén ingresar las ventas en nuestro sistema SIR. “De no contar con el alta

en BID 800 y en Gestor Documental no se podra someter a analisis”. El plan comercial de autofinanciamiento presentado en este documento estara vigente hasta el 28 de febrero de 2022 y se encontrara
disponible en el sistema SIR a partir de la publicacion del presente boletin. Las operaciones de financiamiento se llevaran a cabo a través de correo electronico. La informacion contenida en el presente boletin es
de cardcter confidencial y estratégico para Conauto, S.A. de C.V. y Financiera Autopcion, S.A. de C.V. SOFOM E.N.R. por lo tanto esta informacién no puede ser comunicada, transmitida y/o publicada por ningin otro
medio no autorizado.



