
Estimados Distribuidores, tenemos el gusto de informarles que a partir de hoy está disponible para registro como
Punto de Venta Móvil la nueva Ford Transit Courier.

Esta unidad es ideal para la labor del equipo Conauto, encaja a la perfección con el perfil del cliente de
autofinanciamiento, diversos comercios independientes que actualmente no tiene acceso al financiamiento de
una unidad de trabajo, podrán acceder a una Transit Courier a través del autofinanciamiento, por ello utilizarla
como herramienta de trabajo para el equipo de ventas Conauto será clave determinante en la comercialización
de esta nueva unidad Ford.

POLÍTICA Y APOYO PARA PUNTOS DE VENTA MÓVIL

Apoyo a favor de los Distribuidores por sus inversiones en Puntos de Venta destinados a la comercialización
exclusiva de contratos del sistema de Autofinanciamiento Conauto Ford.

• Apoyo garantía para Puntos de Venta nuevos, 50% por los 3 primeros meses.

• El pago del presente apoyo se realizará posterior al cierre de cada mes conforme a la política de puntos de
venta vigentes de acuerdo al promedio móvil trimestral de venta de contratos en relación al volumen total de
ventas del Distribuidor (Reporte AMDF).
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At’n:
Director General
Gerente General
Gerente Conauto

PUNTO DE VENTA MÓVIL
FORD TRANSIT COURIER

< 50 50 a 69 70 a 89 90 a 119 > 120
Apoyo por 
contrato

> = 7 > = 10 > = 16 > = 18 > = 23 $3,000

5 a 6 6 a 9 11 a 15 14 a 17 18 a 22 $2,400

4 5 6 a 10 8 a 13 9 a 17 $2,100

3 4 5 6 a 7 7 a 8 $1,500

0 a 2 0 a 3 0 a 4 0 a 5 0 a 6 $0

Promedio móvil trimestral  de ventas totales Distribuidor (Reporte AMDF)

- Tabla para cálculo de apoyo para puntos de venta Conauto Ford -
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Conauto ha preparado diferentes diseños para la rotulación y el Distribuidor que registre una Transit
Courier seleccionará el de su preferencia, es importante mencionar que Conauto apoyará con el 100% del
costo de la instalación de la imagen, previa autorización del presupuesto.

¿Cómo adquirir un punto de venta móvil Transit Courier?

T01 - Transit Courier Medium Roof C/Puerta Lateral Sencilla C/Divisor De Rejilla $398,300 - $10,000 (Bono Contado)

CONAUTO

• Plan de Cuota Fija línea de $391,000
• Plazo: 60 meses
• Primera mensualidad: $4,735
• Tratamiento como Cliente Platino Adjudicación 1+0
• Pago mensual: $10,888
• 2 años de seguro gratis
• Localizador Sin Costo

AUTOPCIÓN

• Plan Platino
• Plazo: 36 meses
• Enganche de $38,830 (10%)
• Comisión por apertura 0%
• Pago mensual: $13,091.21
• 1 año de seguro gratis
• Localizador Sin Costo
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Beneficios del punto de venta móvil:

• Permite evaluar la zona antes de invertir y comprometernos a un plazo forzoso por el pago de renta en un
punto de venta fijo.

• Facilidad y agilidad para redefinir estrategias de cambaceo.
• Fortalece la imagen del Distribuidor dentro de su zona de influencia.
• Facilita el ofrecimiento de nuestros productos en lugares que antes no se habían visitado.
• Publicidad por medio de perifoneo, cambaceo y visita a empresas.

Supervisión de punto de venta móvil:

Para aprovechar al máximo nuestro punto de venta móvil, recomendamos contar con:
• Plan de trabajo.
• Reglamento de uso.
• Bitácora (en donde se especifica responsable, kilometraje, salidas y consumo de combustible, etc.).
• Chek-list (para poder controlar los accesorios de nuestra unidad).
• Programa de mantenimiento de la unidad (revisión de póliza de servicios).
• Formato de prospectos atendidos.

Equipamiento de unidad móvil:

Es importante que nuestra unidad móvil cuente con lo necesario para poder brindar a nuestros clientes la mejor
atención e imagen. El objetivo es contar con una oficina móvil que tenga lo siguiente:

• Rotulación de acuerdo a imagen corporativa.
• Escritorio y sillas giratorias (cómodas).
• Cotizadores listos (Computadora).
• Sonido para perifoneo y micrófono.
• Carpas para protegerse del sol, cuando sea necesario.

A t e n t a m e n t e ,

Carlos A. Urbán Lozano
Gerente Nacional de Ventas

y Capacitación

Luis R. Rodriguez R.
Director General
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