AUTOFINANCIAMIENTO

CIRCULAR-055/2020

MIERCOLES 06 DE MAYO DE 2020
At'n:

CALENDARIO DE ey
CAPACITACION CONAUTO ceenecar

Asesor de Venta

Mayo 2020

Estimada Red de Distribuidores, proporcionamos a ustedes nuestro “Calendario de
Capacitacion del mes de mayo 20207, recuerden que la capacitacion es el medio
que nos permitira conocer de mejor manera nuestros Planes Comerciales y asi ofrecer
una mejor atencion y servicio a nuestros clientes, logrando mayores y mejores ventas,
por lo que les invitamos a participar activamente en nuestros cursos que fueron
disefiados especialmente para ustedes..

Les recordamos las mejoras en la imparticién de nuestros cursos,
destacando lo siguiente:

(1 Iniciamos ya con nuestro nuevo curso presencial de “Prospeccion Digital”, se
impartira una sesion por zona, para ello es importante ponerte en contacto con
tu Gerente Regional

(1 Esimportanterealizar la evaluacion de salida de cada curso, asi como el examen
decada uno, para ello debera llevarse a cabo el mismo dia de finalizado el curso.

Es importante renombrar su usuario una vez iniciada la sesion zoom de cualquier
curso, de lo contrario no podran tomar la misma. Para nombrar tu usuario tome
en cuenta lo siguiente:

(1 BlDoDistribvidora + nombre del participante.

UIEjemplo: 025CARLOS CARRILLOO AUTOS SS DELEON CARLOS CARRILLO




Calendario de Cursos de Mayo & CENRAUTO <&
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Cursos Remotos Programados

Nombre del Curso Dirigidoa Duracién

« Fuerzade Ventas

Prospeccién Digital Conauto - F&l 1dias
* Gerentes Conauto

« Fuerzade Ventas

Negociacién Efectiva Conauto « F&l 1dia
+ Gerentes Conauto

+ F&l

» Gerentes Conauto 2dlas

Laboratorio Conauto

Sesién Informativa Tabla Perfil y g&e‘:entes Conauto 1dia

Nueva Tabla de Adjudicacién . Coordinadores

. L. . + Fuerzade Ventas
Motivacién y Plan de Vida Conauto . F&l 1dia

» Gerentes Conauto




Red fija+

De No renombrar tu usuario correctamente, seras dado de baja de la
misma

El uso de micréfono y bocinas te permitira interactuar en el curso.




Inscripcion a Cursos Remotos

Se hara llegar al Gerente Conauto o
encargado del departamento Conauto, la
liga para inscripcién, quién realizara el
lle a cédula de inscripcién.

-
E
La cédula registrada adecuadamente con r
los datos solicitados. Q
- 4
1 7
/ Finalmente cuando realices tu registro
V. obtendras de manera automatica la liga

de la sesién ZOOM.

/ | . N

Realizar formularios de pase de lista por sesién, el cual se

1

proporcionara al gerente Conauto a través del Gerente Regional.

) Al finalizar el curso, el participante deberd realizar la evaluacién y
encuesta de salida que recibié via correo electrénico y de no
PrOceSO de recibir lo anterior, deberd ponerte en contacto al correo

Evaluacion

4 Tendrd que tener las asistencias requeridas
segin el curso y la calificacibn minima

aprobatoria seré de 8.0.
Sueldo garantia:
» Con la calificacién aprobatoria (Unicamente en Formacién Comercial y Lineas de Enfoque Conauto)
minima de 8.0, serd muy facil iniciar con el trdmite para cobro del sueldo garantia, logrando con esto

motivar a nuestra fuerza de ventas.
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Mayo es un mes de retos, por ello mismo estamos seguros que

trabajando juntos lograremos desarrollar los conocimientos y
habilidades necesarias para fortalecer nuestros fuerza de ventas
Conautoy asilograr excelentes resultados.

Atentamente,
Francisco Lépez Becerra Carlos Arturo Urban Lozano

Director Comercial Gerente de Promotoriay
Capacitacion



