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Nombre del Curso Dirigido a Duración 

Formación Comercial y Líneas de  
Enfoque Conauto 

• Fuerza de Ventas 
• F&I 
• Gerentes Conauto 

3 días 

Prospección Inteligente Conauto 
• Fuerza de Ventas 
• F&I 
• Gerentes Conauto 

2 días 

Negociación Efectiva Conauto 
• Fuerza de Ventas 
• F&I 
• Gerentes Conauto 

1 día 

Laboratorio Conauto 
• F&I 
• Gerentes Conauto 

2 días 

Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes 

2 3 4 5 6 

9 10  11 12 13 

16 17 18 19 20 

23 24 25 26 27 

30 31 

Modalidad de 
Curso 

Símbolo 

Remoto 

Nombre de Curso Horario 

Formación Comercial y  Líneas  de  

Enfoque Conauto 
FCCy LE 10:00 a 13:00 

Hrs. 

Prospección Inteligente 

Conauto 

 

PIC 

 

10:00 a 13:00 

Hrs. 

Negociación Efectiva Conauto NEC 10:00 a 14:00 

Hrs 

Laboratorio Conauto LC 10:00 a 18:00 

Hrs. 

LAB /LAB 

FCCyLE FCCyLE FCCyLE PIC 

PIC NEC 

FCCyLE FCCyLE FCCyLE PIC/  PIC 
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Sueldo garantía: 

 Con la calificación aprobatoria (únicamente en Formación Comercial y Líneas de Enfoque Conauto) 

mínima de 8.0,  será muy fácil iniciar con el trámite para cobro del sueldo garantía, logrando con esto 

motivar a nuestra fuerza de ventas. 
 

1 

2 

3 

4 

Realizar formularios de pase de lista, el cual se proporcionará durante 

la sesión Zoom en la función “Chat”, con el fin de recibir evaluación y 

encuesta de salida del curso. 

Al finalizar el curso, el participante deberá realizar la evaluación  y  

encuesta de  salida que recibió vía correo electrónico y de no 

recibir lo anterior, deberá ponerte en contacto al correo 

capacitacion@conauto.mx 

El participante deberá realizar la evaluación del Curso, el mismo día en 

que finalice el último módulo del mismo. 

La calificación mínima aprobatoria 

será de 8.0. 

Proceso de  

Evaluación 

Evaluación  Curso Remoto 
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Marzo un mes de retos, estamos seguros  que trabajando  juntos 

lograremos desarrollar conocimientos y habilidades para fortalecer 

nuestros Departamentos Conauto y así lograr excelentes resultados.


