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Amigos Distribuidores, les proporcionamos nuestro “Calendario de Capacitacion del mes de
Febrero 2020”, por lo que les invitamos a participar activamente en cada uno de nuestros
cursos, que fueron creados especialmente para ustedes y que son parte fundamental en la
formacion profesional y para la nueva certificacion 2020 de nuestra fuerza de ventas, F&l y
Gerentes Conauto.
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. Recordamos a ustedes las mejoras en la imparticion de nuestros cursos, destacando
los siguientes puntos:

LJEL curso de Formacion Comercial y Lineas de Enfoque Conauto, se ha
complementado con el tema de las Lineas de enfoque. Ademds este curso se ha
dividido en tres Mddulos, mismos que se impartiran en tres sesiones, es decir una cada
dia. Es requisito indispensable para acreditar el curso contar con las 3 asistencias y una
calificacién minima de 8.0

CIProspeccion Inteligente Conauto se divide en dos Mddulos, mismos que se

impartirdn en dos sesiones una cada dia. Es requisito indispensable para acreditar el 1 /

cursocontarcon la 2 asistencias y una calificacion minima de 8.0

(La evaluacion de cada Curso sera enviada al concluir el Gltimo modulo, ademas

tendrd que realizarse el mismodia.
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Calendario de Cursos Febrero

Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes
3 a4 5 6 7

— —
10 11 FCYLE = FCYLE?@LAB 2 lrevie % @ue g
17 18

26 27 28

Nombre de Curso Horario Modalidad de Simbolo

» ) - Curso
Formacion Comercialy Lineas de |FCCy LE 10:00a 13:00
Enfoque Conauto Hrs. Presencial '
Prospeccion Inteligente A
P c ¢ 9 PIC 10:004a 13:00
onauto Hrs. Remoto —
Negociacion Efectiva Conauto NEC 10:00 a 14:00 °
Hrs
Laboratorio Conauto LC 10:00a18:00
Hrs.

Cursos Remotos
Programados

Nombre del Curso Dirigidoa Duracién

* Fuerza de Ventas
- F&l 3dias
« Gerentes Conauto

Formacién Comercial y Lineas de
Enfoque Conauto

+ Fuerza de Ventas
Prospeccién Inteligente Conauto  F&l 2dias
- Gerentes Conauto

+ Fuerza de Ventas
Negociacién Efectiva Conauto  F&l 1dia
- Gerentes Conauto




Requisitosindispensables para cada Curso Remoto

Contar con todo el equipo necesario para participar correctamente en cada
curso remoto y aprovecharlo al ‘cien.

Red fija+ Audioy
j sonido -

De No contar con caAmara web durante el Curso, seras dado de baja
de la sesion.

Utilizar sala especifica para tomar el Curso y si cuentas con mas de
dos participantes es recomendable utilizar proyector.

Es recomendable el uso de una IP especifica para tomar el Curso
i i (Consultarlocon el area de sistemasde su agencia)
+El uso de micréfono y bocinas te permitira interactuar en el curso.
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Recuerda enviar con anticipacion tu registro de inscripcién al curso, al

a
7
\ Area de Capacitacion, de lo contrario no podras participar en éste.




Inscripcion a Cursos Remotos

Se hara llegar al Gerente Conauto o

encargado del departamento Conauto, la

liga para inscripcion quién realizara el
d e on.

Posteriormente deberd ser enviada
mediante la misma liga.

Finalmente cuando recibamos tu cédula
de inscripcién, te enviaremos el link
correspondiente del curso remoto al
correo de quien inscribié a su personal.

Evaluacion Curso Remoto

Proceso de
Evaluacion

Sueldo garantia:
> Con la calificacién aprobatoria (Unicamente en Formacién Comercial y Lineas de Enfoque Conauto)

minima de 8.0, serd muy facil iniciar con el trdmite para cobro del sueldo garantia, logrando con esto

motivar a nuestra fuerza de ventas.
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El Gerente Conauto o Responsable del Departamento Conauto, a través del Gerente Regional
o directamente, podra solicitar la Capacitacién Presencial para su personal, enviando por

correo electrénico el formato de “Inscripcién a Curso Presencial” (Anexo) a la siguiente

direccién: capacitacion@conauto.mx

Nombredel Curso Dirigidoa Horarios

«  F&l 10:00 a18:00 Horas

Laboratorio Conauto . GerentesConauto (Duracién 2 dias)

Febrero un mes de retos, estamos seguros que trabajando juntos lograremos desarrollar
conocimientos y habilidades para fortalecer nuestros Departamentos Conauto y asi lograr

excelentes resultados,

Atentamente,
Francisco Lépez Becerra Carlos Arturo Urban Lozano
Director Comercial Gerente de Promotoria 'y
Capacitacion
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