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Cursos de Capacitacion CerenteConauto
F&I Conauto

Enero 2020 Asesor de Venta

Amigos distribuidores, feliz inicio de afio 2020 , como ya sabemos el comienzo de
un nuevo afios siempre nos dara la oportunidad de formularnos nuevos retos y
nuevas metas, por lo que los invitamos a participar en los Cursos que Conauto
impartira para ustedes en el mes de enero, lo que permitira lograr tus objetivos,
gue seguramente ya te has planteado para generar mas y mejores ventas.

Con laidea de innovar y actualizar la Capacitacién en Conauto, les comunicamos
gue existira una mejora en cuanto al como se impartirdn los cursos, para ello
destacamos los siguientes puntos:

UEl curso Formacion Comercial Conauto, pasard a ser Formacion
Comercial y Lineas de Enfoque Conauto, dicho cambio involucra que el
mismo curso se complemente con la parte de las Lineas de enfoque.
Ademas este mismo curso se dividira en tres Médulos, mismos que se
impartiran en tres sesiones, es decir una cada dia.

ULa fecha maxima para elaborar la evaluacion de cada Curso, sera el
mismo dia en que culminé el altimo Médulo del Curso.

UProspeccion Inteligente Conauto se dividira de igual manera en dos
Modulos, siendo también la imparticion de uno por dia.




Calendario de Cursos
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02 Formacién Comercialy Lineas Miércoles 15 10:00 a13:00
Negociacién Efectiva . .
lacion Ef Martes28 | | [10:00a14:00
Laboratorio Conauto m - 10:00a18:00
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* Refiere a si el curso sera presencial o Remoto.

** Son los horarios en los cuales de impartird cada curso.

***Corresponde a una de las sesiones que complementan cada uno de los cursos, ademéas es necesario
cumplir con el total de Médulos que componen un Curso.

Cursos Remotos Programados

Nombredel Curso Dirigidoa Duracién

- Fuerzade Ventas
«  F&l 3dias
+ Gerentes Conauto

Formacién Comercialy Lineas de
Enfoque Conauto

» Fuerzade Ventas
Prospeccién Inteligente Conauto +  F&lI 2dias
+ GerentesConauto

- Fuerzade Ventas
Calibracién de Planes Conauto « F&l ldia
+ GerentesConauto

» Fuerzade Ventas
Negociacién Efectiva Conauto +  F&lI ldia
+ GerentesConauto

£Cémo Organizarun Actode - F&I
Adjudicacién? « GerentesConauto ldia

Sistema de Administracién de Péliza de - F&l
« GerentesConauto ldia

Seguros (SAPS)




Requisitos indispensables para cada Curso Remoto

Iniciando el ano e iniciando bien, no olvides tener todo tu equipo necesario para
participar correctamente en cada curso remoto y aprovechar lo al cien

Red fija+ Audioy
sonido -

Camara+

De No contar con caAmara web durante el Curso, seras dado de baja
de la sesién.

Utilizar sala especifica para tomar el Curso y de ser mas de dos
participantes es recomendable utilizar proyector.

Uso de una IP especifica para tomar el Curso (Consultarlo con el
area de sistemas de su agencia)

+El uso de micré6fono y bocinas te permitira interactuar en el CuUrso por
lo que es necesario.




Inscripcion a Cursos Remotos

El Gerente Conauto o encargado del
departamento Conauto, sera quién realice
el llenado de la cédula de curso

Posteriormente debera enviar dicha
cédula al correo:

Finalmente cuando recibamos tu cédula
de inscripcién, te enviaremos el link
correspondiente del curso remoto al
correo de quien inscribié a su personal.

Proceso de
Evaluacion

Sueldo garantia:
» Con la calificacién aprobatoria (Unicamente en Formacién Comercial y Lineas de Enfoque Conauto)

minima de 8.0, serd muy facil iniciar con el trdmite para cobro del sueldo garantia, logrando con esto

motivar a nuestra fuerza de ventas.
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Evaluacion Curso Remoto

El Gerente Conauto o responsable del departamento Conauto a través del Gerente Regional o
directamente, podra solicitar la Capacitacién para su personal, enviando por correo
electrénico el formato de “Inscripcién a Curso Presencial “Laboratorio Conauto” (Anexo) a la

siguiente direccién: capacitacion@conauto.mx

Cursos Presenciales Programados:

Nombredel Curso Dirigidoa Horarios
Laboratorio Conauto +  F&l 10:00 a 18:00 Horas
« GerentesConauto (Duracién 2 dias)

Estamos seguros de que trabajando en conjunto lograremos desarrollar conocimientos y
habilidades para fortalecer nuestros departamentos Conauto y asi lograr excelentes

resultados, teniendo mas y mejores ventas.

Atentamente,
Francisco Lépez Becerra Carlos Arturo Urban Lozano

Director Comercial Gerente de Promotoriay
Capacitacion
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