
Atención: Director General, Gerente General, Gerente de Autofinanciamiento. 

Estimados Distribuidores, tenemos el agrado de informar los planes comerciales que 
tendrán vigencia a partir de esta fecha y hasta el 29 de febrero. 

1.) PLAN CON AUTO AHORRO 

PLANES COMERCIALES  FEBRERO 2016 

• El cliente contrata cualquier auto de la línea Ford pagando sólo el 50% en su primera mensualidad, 
Conauto regala el otro 50% restante. 

 

• 12 meses de seguro automotriz sin costo para el cliente 
– Los 12 meses de seguro serán abonados mensualmente a partir de la adjudicación para tener derecho al abono 

deberá ser puntual en sus pagos mensuales y/o pagos extraordinarios (pago antes del día 3 de cada mes). 
 

• Adjudicación acelerada: 
– 48 meses: a partir del 2° mes de antigüedad natural del grupo más 7 cuotas anticipadas. 
– 60 meses: a partir del 2°  mes de antigüedad natural del  grupo más 9 cuotas anticipadas. 
– Adjudicación por cuotas anticipadas: 

 
 
 
 

 
 
 
 
 

–Adjudicación anticipada a partir del 1er. mes pagando el 30% del valor de la unidad, esta opción de 
adjudicación permite al cliente disfrutar de la mensualidad más atractiva. 
 

• Plazos: 48 y 60 meses exclusivamente. 
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2.) PLANES DE ENTREGA INMEDIATA (ADJUDICACIÓN ACELERADA) 

• Plan Normal 
– Aplica para toda la línea Ford incluso el Nuevo Ford Figo. 
– Sin cuota de inscripción ni comisión por apertura. 

– Pago inicial de 15% a 48 meses y 17% a 60 meses. 

– 12 meses de seguro GRATIS. 
– Con o sin anualidades.  
– El pago inicial se deposita en las cuentas bancarias de Conauto. 
– Plazos: 48 y 60 meses. 
 

 
• NOTA IMPORTANTE: a partir de esta fecha todos los PAGOS INICIALES de los planes de 

Entrega Inmediata de Conauto sin importar la unidad deberán de realizarse en 
cualquiera de las 3 cuentas bancarias incluidas en las solicitudes de inscripción. 

3.) ESQUEMA DE INCENTIVOS POR VENTA DE CONTRATOS 

Plan Con Auto Ahorro 

A). Esquema para vendedores 

Por cada venta de contrato Con Auto Ahorro 

B). Esquema para Gerentes de Autofinanciamiento 

Ventas Incentivo 

5 contratos **

6 contratos **

7 contratos **

8 contratos o más **

* 

VENDEDOR GERENTE F&I 

* A depositarse en su monedero electrónico (Master Card) 48hrs después de la integración (Acep Dig). 

 Las ventas deben ser efectuadas durante el mismo mes, importante: los contratos deben estar debidamente asignados a los vendedores que 

realizaron la venta ya que no hay posibilidad de cambio. 

**  A depositarse en su monedero electrónico (Master Card) cuándo los clientes hallan realizado el pago de  su segunda mensualidad. 

*** A depositarse en su monedero electrónico (Master Card) 48hrs después del pago de la unidad. 

 

Plan Entrega Inmediata*** 
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Atentamente, 

 
 
 

Francisco López Becerra 
Gerente Comercial 

 
EN CONAUTO, ESTRENAR ES COSA FÁCIL 

 

_______________________________________________________________________________ 
Cualquier duda o cometario sobre la información contenida en esta circular,  favor de contactar a su Gerente de Zona 

Bases: 
• Vigencia del plan del 03 al 29 de febrero de 2016. 

  
Mecánica de operación: 
• Puntos importantes de la promoción de 12 meses de seguro: 

– Los meses de seguro serán abonados mensualmente a partir de la adjudicación; 
para tener derecho al abono, el cliente deberá ser puntual en sus pagos 
mensuales y/o extraordinarios. 

– Quedan excluidos los camiones cuya carga sea  de alto riesgo  (carga tipo “C”). 
– NO aplica para accesorios y adaptaciones. 
– Antes de aplicarse los 12 meses de seguro automotriz, el cliente deberá firmar y 

enviar al área de atención a clientes una carta donde autoriza que sus estados 
de cuenta sean enviados por correo electrónico. 

Los hashtag que usaremos este mes son: 
 

#EnamoratéDeConauto 

#FigoAmorAPrimeraVista 

#EstrenarEsCosaFácil 

#ConautoFord 

#GrupoConauto 

#SolucionesDeFinanciamientoAutomotriz 
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