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Mensualidad Empresarial en Pre-Venta Ford Figo 2016 

 

Porque ustedes lo pidieron… a partir de esta fecha toda la Red de Distribuidores podrá 

promocionar la Pre-Venta del Ford Figo 2016 en una modalidad adicional, “Mensualidad 

Empresarial con anualidades”. 

 

Estamos seguros que esto les permitirá llegar a un mayor número de personas y así 

incrementar la venta de contratos de este nuevo vehículo. 

 

CARACTERÍSTICAS DEL PLAN “PRE-VENTA FIGO”: 

 Contrata con sólo $999 en la primera mensualidad. 

 18 meses de seguro automotriz sin costo. 

 Plazos a 48 y 60 meses. 

 Con o sin anualidades. 

 Adjudicación por antigüedad: 

o En el mes 7 a 48 meses y al mes 9 a 60 meses. 

 Adjudicación por cuotas anticipadas: 

o A partir del mes 2 completando 8 mensualidades a 48 meses y completando 

10 mensualidades a 60 meses. 

 Tabla de adjudicación: 

 

Tabla adjudicación PLAN FIGO 

 

 

 

 

 

 

 

Mes de 

antigüedad 

Cuotas anticipadas 48 

meses 

Cuotas anticipadas 60 

meses 

2 6 8 

3 5 7 

4 4 6 

5 3 5 

6 2 4 

7 0 3 

8 0 2 

9 0 0 

PLAN PREVENTA 

FORD FIGO 



Esta tabla aplica para los clientes que contraten a partir del mes de Septiembre y que quieran 

adjudicarse adelantando mensualidades, esto debido al que el automóvil se encontrará 

disponible hasta el mes de Noviembre de 2015. 

Importante: Anexa a esta circular encontraran la lista de precios además de una carta que 

deberán dar a firmar al cliente, donde acepta que la adjudicación del Ford Figo se realizará 

hasta el lanzamiento de la unidad por parte de Ford Motor Company, la omisión de esta carta 

será motivo de rechazo al momento de la integración del contrato. 

 

INCENTIVOS FUERZA DE VENTAS 

 Vendedor  $900 

 Gerente  $400 
 
El pago de incentivos se realizará en sólo 48 HORAS posteriores la integración digital. 

 

*Se anexa lista de precios. 

 

 

  

En Conauto seguimos proporcionando herramientas innovadoras para que nuestra 

fuerza de ventas logre mejores resultados. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Atentamente, 

 

 

 

 

Francisco López Becerra 

Gerente Comercial 

 

EN CONAUTO, ESTRENAR ES COSA FÁCIL 

 

 
_________________________________________________________________________________________________________________________ 

Cualquier duda o cometario sobre la información contenida en esta circular, favor de contactar a su Gerente de Zona 


