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EN ABRIL CONAUTO TE HACE
LA VIDA MAS FACIL

PLAN CON AUTO AHORRO

ELCLIENTE COMNTRATA COM SOLO EL

50% + n coss

e Primer beneficio: Contrata con sdlo el 50% de la 19 mensualidad y el otro 50%, va por cuenta de
Conauto.

e Segundo beneficio: 1 ano de seguro automotriz sin costo para el cliente

o Para que el cliente se haga acreedor al beneficio del Seguro Automotriz Sin Costo deberd realizar el
pago puntual de sus mensualidades y anuadlidades hasta la entrega de la unidad, entendiéndose
como puntual a mds tardar el dia 3 de cada mes.

¢ Tercer Beneficio: Adjudicacion acelerada
o 48 meses: a partir del 20 mes de antigledad natural del grupo mds 7 cuotas anticipadas.

o 60 meses: a partir del 2° mes de antigiedad natural del grupo mds 9 cuotas anticipadas.
o Adjudicacién por cuotas anticipadas:

2+7 2+9
3+6 3+8
4+4 4+7
5+3 5+5
6+2 6+ 4

7 x antigiedad 7+3
8 +2

9 x antigiedad

o Adjudicacién anticipada a partir del Ter. mes pagando el 30% del valor de la unidad, esta
opcidén de adjudicacién permite al cliente disfrutar de la mensualidad mds atractiva.

Bases:
e Vigencia del plan 1° al 30 de Abril del 2015.
e El beneficio aplica exclusivamente en el plan Con Auto Ahorro en plazos 48 y 60 meses.

e Se podrdn comercializar todos los vehiculos enunciados en la lista de precios 352.



Mecdnica de operacion:

e EI50% de la 1? aportacién se determinard conforme a la mensualidad normal, dicho incentivo se
refleja en la lista de precios 350.
e Puntos importantes de la promocion del Ter ano de Seguro.
o Quedan excluidos los camiones cuya carga sea de alto riesgo (carga fipo “C”).
o NO aplica para accesorios y adaptaciones.
o Antes de aplicarse el ler ano de seguro automotriz, el cliente deberd firmar y enviar al drea
de atencién a clientes una carta donde autoriza que sus estados de cuenta sean enviados

por correo electrénico.

ESQUEMA DE INCENTIVOS POR L AVENTA DE CONTRATOS DE CON AUTO AHORRO

Fuerza de ventas** Gerente Conauto**
NUmero de Incentivo Total Incentivo Total
Ventas por venta a recibir por venta a recibir
1 $ 500 $ 500 $ - $ -
2 $ 600 $ 1,200 $ = $ -
3 $ 700 $ 2,100 $ 33 $ 100
4 $ 1,000 $ 4,000 $ 50 $ 200
5 $ 1,000 $ 5,000 $ 80 $ 400
6 $ 1,000 $ 6,000 $ 500 $ 3,000
7 $ 1,200 $ 8,400 $ 500 $ 3,500
Apartrde8 $ 1,200 c/u $ 9,600 $ 800 c/u $ 6,400

*El célculo del pago de incentivos se efectuard a partir del pago de la segunda mensualidad por parte del cliente.
** Las ventas deben ser efectuadas dentro de un mismo mes, Importante: los contratos deben estar debidamente
asignados a los vendedores ya que no hay posibilidad de cambio.

PLAN ENTREGA INMEDIATA:

 PRIMER ANO DE SEGURO GRATIS (TODA LA LINEA)

e Plan especial para Ikon Hatch (modelos 2015)
o $13,000 aplicado a precio:
v $6,000 de Conauto
v $4,000 de Ford
v" $3,000 de Ford (Bono Adicional)

¢ Plan especial para lkon Hatch (modelos 2014)
o $15,000 aplicado a precio:
v $6,000 de Conauto
v" $4,000 de Ford
v' $5,000 (Bono Adicional )

Plan especial para Fiesta NA (modelos 2015)
o $10,000 aplicado a precio:
v $10,000 de Conauto



Mecdnica de aportacion inicial pagada al Distribuidor (sélo Ikon y Fiesta NA)

e Pagoinicial y 1? aportacién:
o 48 meses: 15% al distribuidor y la 1° mensualidad a Conauto
o 60 meses: 17% al distribuidor y la 1* mensualidad a Conauto
o 48y 60 meses: 35% al distribuidor y la 1* mensualidad a Conauto

e Conysin anualidades; la determinaciéon de las anualidades serdn conforme a:

Aportacion

Aportacion inicial Anualidades extraordinaria
equivale a:
35% 48 4 |
35% 60 5 . |
15% 48 4 2 mensualidades
17% 60 5

e Puntos importantes:
o Es necesario anexar comprobante de pago realizado por el cliente de la aportacién
inicial. (15% - 17% 6 35%), certificado por la Distribuidora.

e Condiciones:

o La promocion aplica unicamente a las unidades lkon Hatch 2014 y 2015 ademds del
Fiesta NA 2015.

ESQUEMA DE INCENTIVOS POR L AVENTA DE CONTRATOS DE ENTREGA INMEDIATA

Vendedor Gerente

$800 $200 $400

Los invitamos a frabajar con entusiasmo vy transmitir a sus vendedores esta informacion para que
aprovechen lo antes posible estos beneficios, estamos seguros que estos planes nos permitirdn alcanzar sus

objetivos.

Atentamente,

Francisco Lopez Becerra
Gerente Comercial

EN CONAUTO FORD, ESTRENAR ES COSA FACIL

Cualqguier duda o cometario sobre la informacion contenida en esta circular, favor de contactar a su Gerente de Zona



