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Asunto: Cambio de Lista de precios

Plan Empresarial “Siempre puntual 1" Fecha: 30/oct/08
Red de Distribuidores Ford Circular: 94/08
At'n Director General

Gerente General
Gerente Autofinanciamiento

Anexo al presente enconfraran la actudlizacion de catdlogos para nuestros clientes asalariados, los
cambios son con base a la nueva Lista de Precios No. 181, mismos que entran en vigor a partir de esta
fecha y aplica para el plan "'Siempre Puntual”.

Este plan estd adecuado perfectamenie pa

er lds hecgsidades.d pUblico asalariado y que
cuenten con prestaciones eniMAYO (UTILIDA s

INAL.
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Los beneficios serdén los misr e vienen| ular, ~Nog 8/
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Recordemos que nuestros clientes del Plan | al podran estrenar un Ford Ultimo modelo con

tan sélo pagar:

48 MESES 60 MESES
4 Pagos histéricos (sin adeudo al 4° mes). 75 Pagos historicos (srn adeud@ al 5° mes)..

\,;\,. e

( 'gdes. (Cuotas

Adelon}'ﬁﬁféﬁfqﬁ.mensuclidade;'s‘.' (Cuotas Adelantando 4 m
periddicas totales). periddicas fotales)

Anficipando un page adiciendal. Anficipando un pago o t\:igg‘nc:l.
Adjudicacion garantizada al 7° mes sin Adjudicacion garantizada al 9° mes sin
adelantar mensualidades (cuotas adelantar mensudlidades (cuotas
periodicas fotales) y tener pagado un periddicas foioles) y ther pagado un
adicional. adicional.
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CARACTERISTICAS

0O 00O 0O0O0

Mensualidades decrecientes.

Plazo a 48 y 60 meses.

Sin enganche, sin inftereses y sin aval.

Pagos anticipados.

Grupos cerrados.

Mensualidades accesibles con pagos adicionales acordes con las prestaciones del cliente.

48 meses: Entrega programada al 4° mes mediante el pago anticipado de 3 mensualidades o
adjudicacién acelerada al 7° mes, en ambos casos se deberd de cubrir el pago
adicional.

60 meses; Entrega programada al 5° mes mediante el pago anticipado de 4 mensudalidades o
adjudicacion acelerada al 9° mes, en ambos casos se deberd de cubirir el pago
adicional.

48 meses: Pagos adicioncales en los meses de Mayo de 2009, Diciembre 2009, 2010y 2011.

60 meses: Pagos od|<:|0ncles en los meses de. qy 2009 DlClembre 2009, 2010, 2011 y 2012.
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' que se encue‘?ﬁ??@ﬁ en nommo v cge

Plan Exclusivo porq@mple en con prestaciones en

Mayo y Diciembr

Este plan no contempla sustifucion i\'n::aiurh‘ar_ia .del b_ien. o
Conauto cubrird hasta el 5% de aumento de precio enire el valor contratado y el precio a la
adjudicacién, esto sélo serd si la adjudicacién entre el 1° al 7° mes (48 meses) y sdlo si la
adjudicacion es entre el 1° al 9° mes (60 meses).

A partir del 8° mes (48 meses) y 10° mes (60 meses) se congelaran todas las cartas de crédito,
y cualquier incremento en el precio de la unidad tendrd que ser cubierto por el cliente a la
distribuidora.

MECANICA DE OPERACION

O

Para este plan deberdan utilizarse contratos y cuestionarios de Plan Empresarial impresos a
través del SIR.

FACTOR: INTEGRANTE/ ADJUDICADO

 Plazo  Aportacién Factor de Aportacion
: Actualizacidn Total

48 meses 2.08% 0.43% 2.51%

60 meses 1.67% 0.43% 2.10%
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El cliente podrd anticipar el pago de las mensudlidades (cuotas periddicas totales) para
acelerar la adjudicaciéon a parfir del:

48 MESES: 4° mes natural del grupo vy haber redlizado los pagos adicionales
3 correspondientes.

40 MESES: 5° mes natural del grupo y haber redlizado los pagos adicionales
correspondientes.

Tabla de Adjudicacién Acelerada 48 MESES y 60 MESES

60 m

meses

Cuotas Mensuales  Cuotas  Adicional
anticipadas fotales

. 2 ?&%‘”

ales  Cuotas  Adicional
_ totales

bla~de Cuotas Anticipadas, se

Para que proceda la adj .
iar a la direccion de comeo de

deberd validar en estado de cuenta para pos
xdeleon@conautoit.com.mx [a siguiente informacion:
a) Nombre del Cliente
b) Grupo-Integrante
c) Plan: Empresarial
d) Plazo: 48 meses o 60 meses
e) NUmero de Cuotas Mensuales Anficipadas
f)  Antigledad
g) Catdlogo a enfregar
o No serd tomada en cuenta ninguna solicitud enviada via fax.
o Los clientes quedaran adjudicados a |as 24 hrs. de haber recibido el comeo electronico.
o En caso de Adjudicacion por Antigbedad, bastard con la solicitud del Gerente Conauto con
la informacion antes descrita.

POLITICAS DE COMERCIALIZACION
A cada contrato deberdn anexar los siguientes documentos:
1. Copia de la credencial que identifique al cliente como empleado de la empresa en donde se
comercializa el plan, en caso de que no se cuente con esta podrd entregar una copia de los
Ultimos dos recibos de nomina o cartda membretada de la empresa (indicando puesto,

antigledad e ingresos).

Nota: Cabe aclarar que para la evaluacion de crédito se pedirdn los recibos originales
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Sabemos que contamos con la mejor fuerza de ventas y con el mejor producto del mercado, esta
formula sin lugar a duda nos dard un buen resultado.

iMucho Exito!

Atentamente,

ANEX0:

Lista de catdlogos de Plan Empresarial 48 y 60 meses con €l monto comrespondiente a la rimer mensualidad
Corridas financieras 48 y 60 meses

Lista para llenodo de confratos 48 y 60 meses
Reporte de Prospeccion
Politica de comercializacion.

el
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REPORTE DE PROSPECCION

NOMBRE DE LA DISTRIBUIDORA

NOMBRE DE LA EMPRESA DONDE SE VA A COMERCIALIZAR EL PLAN

DIRECCION DE LA EMPRESA

INGRESOS PROMEDIOS DE LOS EMPLEADOS Y FECHA DE PERCEPCIONES

EXPLICAR LAS FECHAS Y EN QUE FORMA SE VA A COMERCIALIZAR EL PLAN,

Nombre y Firma del Gerente Conauto




POLITICAS UTILIZADAS EN PLAN EMPRESARIAL
PARA DEFINIR LA PROMOCION EN EMPRESAS

EN CASO DE QUE CONAUTO CORPORATIVO HAGA LA NEGOCIACION:

a)

a)

Preferentemente, Conauto S.A. de C.V., redlizard negociaciones corporativas, con empresas
y/o dependencias de gobiemo que cuenten con oficinas a nivel nacional, esto con la
intfencion de que la promocién pueda beneficiar a toda la red de distibuidores.

En caso de que se lleven a cabo negociaciones con empresas gue no cuenten con
sucursales, se ofrecerd la promocién en un inicio al distribuidor Ford que le comesponda por
zona de influencia, o al distribuidor Ford que la empresa elija segin sea el caso.

Si después de un mes de haberle asignade dl distribuidor una empresa este no ha dado
resultados, el negocio podrd ser turnado a ofro distribuidor a criterio de Conauto Corperativo
de acuerdo a sus resultados y a su forma de trabajor P

Preferentemente, el distribui o] dg%eﬁwaéncios de gobierno que
correspondan a su zona de influencia, esto debido a la faciidad de fraslado tanto de los
vendedores a la empresa, como de los frabajadeores a la distribuidora.,

En caso de que el distribuidor realice una negociaciéon en una empresa y/o dependencia que

no corresponda a su zond,

1. Deberd de enviar un comunicado a Conauto S.A. de C.Y. notificando: Nombre de la
empresa, Direccidn, Contacto, Fechas de promocion, Modo de Promocion (stand,
exhibicion de unidades, publicidad, etc.)

2. Conauto dard la aprobacién parc su promocién con base al potencial de negocio.

3.  El distribuidor autorizado para promover en una empresa tendré 30 dias para dar
resultados o la empresa padré ser visitada por otro distribuidor.

4, NingUn distribuidor podrd promover dentro de las empresas que hayan sido notificadas,
autorizadas y apartadas por Conauto para ofras agencias.

5. El distribuidor quedard obligado a no llevar a cabo promocidn ni comercializacion de
vehiculos fuera de las instalaciones de la empresa, ya que serfa invasion de zona.




