conauro

Asunto: PLAN V Fecha: 02 de Mayo 2008
Red de Distribuidores Ford Circular: 36/08
At'n Director General

Gerente General
Gerente Autofinanciamiento

Tenemos el gusto de presentarles nuestro Plan Empresarial para este verano 2008, con este plan
confinuamos ofreciendo a nuestros clientes asalariados los mejores beneficios adaptandonos a sus
necesidades. Tomemos en cuenta que nadie en la competencia ofrece un plan con estas
caracteristicas y aprovechemos la oporfunidad para reforzar nuestros objefivos de ventas y asi brindar
mejor servicio a nuestros Clientes.

A partir del 1 de mayo de 2008 hasta el 31 de julio de 2008, se estard comercializando nuestro plan
con beneficios altamente competitivos.

48 MESES 60 MESES
4 Pagos historicos (sin adeudo al 4° mes). 5 Pagos histéricos (sin adeudo al 52 mes).

Adelantando 3 mensud
periédicas totales).

Anficipando un pago adicion

G

Adjudicacion garantizada al 7° mes sin Adjudicocmn garantizada al 2° mes sin:
adelantar mensualidades (cuofas antar mensualidades (cuotas
periddicas totales) y tener pa gﬁ un cas totales) y tener pagado un
adicional. -

i
S
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Los Grandes Beneficios de este Plan son:
¢ Primer BENEFICIO

48 Meses: Adjudicacién Acelerada con los primeros 4 pagos histéricos, y adelantando 3 cuotas
periddicas totales y el pago de un adicional (Diciembre 2008).

60 Meses: Adjudicacién Acelerada con los primeros 5 pagos histéricos, y adelantando 4 cuotas

periddicas totales y el pago de un adicional.

iz Segundo BENEFICIO

$ 1,000.00 abonados en su 1era. Aportacién, por lo gue el cliente solo pagard su mensualidad
menos dicha cantidad, esto serd compensado por medio de una bonificacion que se reflejara en su
estado de cuenta.

7r Tercer BENEFICIO

Contard con 2 afios de segure grg

CARACTERISTICAS

Mensudlidades decrecientes.
Plazo a 48 y 60 meses.

Sin enganche, sin intereses y sin aval.

Pagos anficipados.

Grupos cerrados. :

Mensudlidades accesibles con pagos adicionales acordes con las prestaciones del clienfe.

N N RN

<

48 meses: Entrega programada al 4° mes mediante el pago anticipado de 3 mensualidades o
adjudicacién acelerada al /° mes, en ambos casos se deberd de cubrir el pago
adicional.

60 meses: Enfrega programada al 5° mes mediante el pago anticipado de 4 mensualidades o
adjudicacion acelerada al 9° mes, en ambos casos se deberd de cubrir el pago
adicional.

v 48 meses: Pagos adicionales en los meses de Diciembre 2008, 2007, 2010, 2011
60 meses: Pagos adicionales en los meses de Diciembre 2008, 2009, 2010, 2011 y
2012 y Mayo 2013.

v Plan Exclusivo para empleados gue se encuentren en nomina y cuenten con prestaciones en
Diciembre.
v Este plan no contempla sustitucion voluntaria del bien.
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v' Conauto sélo cubrird hasta el 5% de aumento de precio entre el valor contratado y el precio a
la adjudicacién, esto sélo serd si la adjudicacién entre el 1° al 7° mes (48 meses) y sélo si la
adjudicacion es entre el 1° al 9° mes (60 meses).

v" A partir del 8° mes (48 meses) y 10° mes (60 meses) se congelaran todas las cartas de crédito,
y cualquier incremento en el precio de la unidad tendrd que ser cubierto por el cliente a la
distribuidora.

MECANICA DE OPERACION

v Pard este plan deberdn utilizarse contratos y cuestionarios de Plan Empresarial impresos @
través del SIR.

FACTOR: INTEGRANTE/ ADJUDICADO

Plazo Aportacién Factor de Aportacién
Actualizacién Total
48 meses 2.08% 0.43% 2.51%
60 meses  167% 0.43% iR 210%

El cliente podrd antic ,'U'C)t%‘s ﬁp%fré_dicus totales) para

acelerar la adjudicacio

e

48 MESES: 4° mes natural del grup
correspondientes,

60 MESES: 5° mes natural del grupo y haber realizado los pagos adicionales
correspondientes.

Tabla de Adjudicacion Acelerada 48 MESES y 60 MESES

* 48 meses ¢« 60 meses
Mes = Cuotas Mensudles Cuotas Mensuales  Cuctas  Adicional
! anticipadas anticipadas totales
4 4 9 1
5 2 3 9 1
6 il ) 9" 1
7 0 1 9 1
0 2 1

¥v' Para que proceda la adjudicacion del cliente a fravés de la tabla de Cuotas Anticipadas, se
deberd validar en estado de cuenta para posteriormente enviar a la direcciéon de comreo de
xdeleon@conautoit.com.mx |a siguiente informacion:
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a) Nombre del Cliente

b) Grupo-Integrante

c) Plan: Empresarial

d) Plazo: 48 meses o 60 meses

e)] NuUmero de Cuotas Mensuales Anticipadas

f)  Anfigledad

g) Catdlogo a entregar
No seré tomada en cuenta ninguna solicitud enviada via fax.
Los clientes quedaran adjudicados a las 24 hrs. de haber recibido el correo electrénico.
v En caso de Adjudicacion por Antigledad, bastard con la solicitud del Gerente Conauto con

la informacion antes descrita.

LS

POLITICAS DE COMERCIALIZACION
A cada contrate deberdn anexar los siguientes documentos:

1. Copia de la credencial que identifigque dl cliente como empleado de la empresa en donde se
comercializa el plan, en caso de que no se cuente con esta podrd enfregar una copia de los
Ultimos dos recibos de nomina o carta membretada de la empresa (indicando puesto,
anfigledad e ingresos).

Nota: Cabe aclarar que para la evaluaci crédi I irar ibos originales

e rc

=0 %%mggnwenwe ol qreo d er speciales de
Conauto el reporte de prospeéccit %7’6 16‘%%@)(%} “con’ estor én lograremos dar un orden
en la promocion de nuestro produc’ro 0 que mds de und o distribuidora promueva el plan en
unda misma empresa {se anexa politica de comercializacion),

Todo Distribuidor tendra
siempre y cuando antes de |

Este plan no contempla sustitucion voluntaria del bien.
Lleva a cabo eventos especiales en las empresas, siguiendo los siguientes pasos:

EVENTOS EN LAS DISTRIBUIDORAS

1. Las distribuidoras deberdn prospectar empresas con un buen potencial para la obtencion de
mejores resulfados, se recomienda que sea sectores de gobierno.

2. Publica el evento por medio de Prensa, Lonas, Posters, Volantes en los cuales se les hard una
cordial invitacion al evento:

EJEMPLO

Conauto vy “nombre de la Empresa” hemos pensado especialmente en ti, y tenemos en
exclusiva el mejor plan totalmente adecuade a tus necesidades e ingresos.

Para esto hemos preparado un Evento en donde nuestro principal invitado eres to, te
esperamos en “nombre de la distribuidora”, partir de las “hora”. Para que conozcas nuestros
novedosos planes y te subas al que puede ser tu proximo auto.

Contamos con tu grata presencia, confirma tu asistencia al Teléfono... y no pierdas la Gran
oportunidad que Conauto fiene para fi.
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NOTA. E logo de la empresa a la que se estd invitando no podra ser utilizado ya que la
empresa no nos lo autoriza.

3. Se pondrd una persona de responsable la cual realizard una lista con el nombre y datos de
nuestros invitados que asistiran v se evaluard el nimero de grupos que se podran recibir.

4. A la llegada de nuestros invitados se les entregard un gafete o efiqueta con su nombre y su
material de frabgjo (libretas y plumas).

5. Se haran presentaciones explicandoles el plan (fipo escuelita), también se realizaran juegos
fipo feria o casinos para entretener a los invitados.

6. Se realizard una nueva lista con los datos de los invitados que asistieron las cuales nos serviran
para nuestra cartera de futuros clientes.

7. Se les llevard a conocer los autos, esta serd la oportunidad para que los vendedores puedan
cerrar contratos, y se establecerdn mesas de atencién a clientes.

EVENTOS EN LAS EMPRESAS

En caso que el evento se realice dentro de las instalaciones de la empresa, se deberd de obtener un
permiso por escrito de dicha empresa en el cual nos permitan:

1. La publicacion en prensa, lonas, posters y volantes.

2. Laentrada de unidades a las instalaciones.

3. Realizar la escuelita. ] T :

4. Redlizar algunos JUEJOS s 1& ! t

5. Uevar el material, nec:ésano ppu%n es de ento r{wm%mescs sTc?nd §€1C;}
6. Laentrada de nuesfrow‘gumci n’r SL (\ g >, Lv"&» L

Nuestra Fuerza de Ventas siempre ha 5|do la mejor, y es’ro no puede ser la excepcnon aprovechemos
este plan para lograr nuestros objetivos, tenemos el mejor producto del mercado y con su apoyo
iogrgremos muy buenos resultados.

]Muét{o Exitol

fentamente,

Lic. Feindndo Murguia Sierra
Directer Comercial

Anexo

Lista de catdlogos de Plan Empresarial 48 y 60 meses con el comnespondien ! mer mensualidad
Corridas financieras 48 y 60 meses

Lista para llenado de contratos 48 y 60 meses

Reporte de Prospeccion

Palitica de comercializacion.

Y,

9+w@:
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