Asunto: Plan PEMEX 2007 Fecha: 4/Julio/2007.

Red de Distribuidores Ford Circular;: 48-07

At'n  Director Generdl
Gerente General
Gerente Conauto

Nos es grato comunicarles la apertura del Plan Empresarial PEMEX 2007, con beneficios altamente
competitivos.

Este plan estard enfocado exclusivamente a empleados de PEMEX.
Recuerden que este sector se encuentra dIVIdIdO en 5 cem‘ros de trabajo como refineriq,

petroquimica bdésica, explorocno con.un calendario de pagos
dlferem‘e aunqgue todos son Qo ; i

Este plan estd disefiado d
recomienda se le dé al clien
pago, de no coincidir con la semcno d
semana, ya que es imposible adaptar las fechas a cada cliente.

a.que conozca los dias de
sario que vaya adelantando 1

Nuestros clientes del Plan Empresarial PEMEX 2007 no tendrdn que esperar mds, ya que con solo 4
pagos puntuales histéricos (9 catorcenas), un pago adicional y adelantando 3 mensualidades (6
catorcenas) (cuotas periddicas totales), estrenaran un Ford Ultimo modelo, o si lo prefieren lo podrdn
obtener a través de una adjudicacién acelerada al 7° mes sin adelantar mensualidades (15
catorcenas) (cuotas periédicas totales).

La vigencia del plan serd a partir del 1 de julio de 2007 hasta el 31 de agosto del 2007, por lo cual sélo
se recibirdn contratos con sello bancario de la boleta primera cuota, dentro de las fechas
mencionadas. No habrd excepciones para la recepcion de contratos con fechas posteriores a la
mencionada.

NOTA: Se manejaran cierres mensuales:

e Para el mes de Julio la fecha limite de recepcién de contratos serd el 6 de Agosto. 2007.
» Para el mes de Agosto la fecha limite de recepcién de contratos serd el 6 de Septiembre. 2007.
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PROMOCION

Adjudicacién Acelerada con los primeros 4 pagos histéricos puntuales (9 catorcenas), un adicional y
adelaniando 3 mensualidades (6 catorcenas) (cuotas periédicas totales).

EJEMPLO.
O | FECHA [CATORCENATADICIONAL
1 11-Jul-07 989.41
2 25-Jul-07 989.14
3 08-Ago-07 988.88 4 pagos puntuales histéricos $ 8,895
4 22-Ago-07 988.62 1 Adicional (adelantar Dic. 2007) $ 5,000
5 05-Sep-07 988.35 3 Mensualidades (6 catorcenas) $ 5,743
6 19-Sep-07 988.09 |  TOTAL A PAGAR |$ 19,638]
7 03-Oct-07 987.82
8 17-Oct-07 987.56
9 31-Oct-07 987.29
99 13-Abr-11
100 27-Abr-11
101 11-May-11
102 25-May-11
103 08-Jun-11
104 22-Jun-11
CARACTERISTICAS

v Catorcenas decrecientes.

¥v" Plazo a 104 catorcenas.

v Sin enganche, sin intereses y sin aval.

v Pagos anticipados.

v Posibilidad de adjudicacién desde el primer mes por sorteo a partir de la fecha de integraciéon
del contrato, pagos acelerados y orden secuencial.

v Grupos cerrados.

v Catorcenas accesibles con pagos adicionales acordes con las prestaciones de la empresa.

v Entrega acelerada al 4° mes (9 catorcenas) mediante el pago anficipado de 3 mensualidades
(6 catorcenas) y 1 adicional o adjudicacion acelerada al 7° mes (15 catorcenas) por
antfigbedad.

v Pagos adicionales en los meses de Diciembre 2007, 2008, 2009 y 2010.

v Este plan no contempla sustitucidn voluntaria del bien.

v Conavuto congelard la carta de crédito al momento de la adjudicacién.

v' Conauto solo cubrird hasta el 5% de aumento de precio entre el valor contratado y el precio a
la adjudicacién, esto sold serd si la adjudicacién es a partir del 1° al 7° mes.

v A parlir del 8° mes se congelaran fodas las cartas de crédito, y cualquier incremento en el

precio de la unidad tendrd que ser cubierto por el cliente a la distribuidora.
v" Plan Exclusivo para los empleados de PEMEX.
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MECANICA DE OPERACION

v Para este plan deberdan utilizarse contfratos y cuestionarios para Plan Empresarial impresos a
través del SIR.

v Factor:
Integrante y Adjudicado
Aportacién Factor de Actudlizacién Aportacion Total
2.08% 0.38% 2.46%

v El cliente podrd anticipar el pago de las cuotas mensuales (cuotas periddicas totales) para
acelerar la adjudicacién a partir del 4° mes natural (9 catorcenas) y haber redlizado los pagos
adicionales correspondientes.

Tabla de adjudicacién Acelerada

07 Mes v . CuotaMensudles Anficipaddas .+ Cuotas Totales .
4 {9 catorcenas) } 3 (6 co’rorceno§) } 7“(v1>5cc1’rorcenos)
L5 M catorcenas) s 2 (4 catorcends) oo s T (15 catorcenas)

7 {15 catorcenas)
~ 715 catorcenas) -

|

J enas) tienen considerado al
cliente se podrd adjudicar sin que

6 (13 catorcenas)

: 195, - 1 {2 catorcenas)
" 5'7 r257'(:175‘«co'r,'0rcends')' S :

0

v' Todas las Adjudicaciohes
menos un pago Adicional, po
haya realizado dicho pago adicional.

v Para que proceda la adjudicacion del cliente a fravés de la tabla de Cuotas Anticipadas, se
deberd validar en estado de cuenta para posteriormente enviar a la direccién de correo
xdeleon@conavutoit.com.mx la siguiente informacion:

a} Nombre del Cliente

b) Grupo - Integrante

c) Plan: Empresarial

d) Plazo: 104 catorcenas

e) Numero de Cuotas Mensuales Anticipadas
f} Antigledad

g) Catdlogo a entregar

No serd tomada en cuenta ninguna solicitud enviada via fax.

Los clientes quedardn adjudicados a las 72 hrs. de haber recibido el correo electrdnico.

En caso de Adjudicacién por Antigledad, bastard con la solicitud del Gerente Conauto con
la informacidén antes descrita.

AN
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Ry CiATIENNT Y

POLITICAS DE COMERCIALIZACION
A cada contrato deberdn anexar los siguientes documentos:

1. Copia de la credencial que identifique al integrante como empleado de PEMEX, en caso de
que no cuente con ésta podrd entregar una copia de los Ultimos dos recibos de némina o
carta de la empresa.

Todo Distribuidor tendrd derecho de vender de manera exclusiva el plan PEMEX, siempre y cuando
antes de iniciar la comercializacién envie al drea de Cuentas Especiales de Conauto el reporte de
prospeccion (formato Anexo), con esta informacion lograremos dar un orden en la promocion de
nuestro producto evitando que mds de una distribuidora promueva el plan en una misma empresa
(se anexa politica de comercializacién).

Este plan no contempla sustitucion voluntaria del bien.
PUNTOS IMPORTANTES A CONSIDERAR:

v La vigencia del Plan Empresarial PEMEX 2007 es a partir del 2 de Julio de 2007 hasta el 31 de
Agosto del 2007.

v Sino se llega a cerrar un grupo conforme a las fechas establecidas en el calendario de pagos,
se recorrerd exclusivamente el primer pago, quedando las mismas fechas para los pagos
adicionales.

Aprovechemos que esta pr.
de “PEMEX"... ¢

Estamgs seguros que el trabgjoie _
incrementar asi nuestro volumen de ven

iMucha\Sueftte!
\

\

Até nfclmehfe,

Murguia Sierra
ercial

Anexo:

Lista de catdlogos de Plan Empresarial con el monto correspondiente a la primer mensualidad
Corridas financieras.

Lista para llenado de contratos.

Carta garantia de compromiso de adjudicacion.

Carta cerfificacién de recibos de ndmina.

Reporte de prospeccion.

Politicas de comercializacién.

Nouhkwh ~
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* Solamente participan los siguientes catdlogos:

‘Catdlogo - “Precio - Montodelala. Diciembre 2007, 2008,
b B R 1w iCalorcena. 2009y 2010.

Y8B38 $94,538 $989.41 $5,000
LYBA38 .7 . _KaHigh AA L $119,674 - $1,265.15 7 $6,000

W5B38 Ecosport 4x2 $194,986 $2.060.39 $9,800
WAT38 " Ecosport 4x2 TATela o $218,096 - $2,306.95 810,900
W2D38 Courier L TM $102,953 $1,086.90 $5,200

W2C38 . CourierXLIM4x2 i 8125528 0 $1.32678 86300

Y5D38 Fiesta Sedan First $118,754 $1.253.65 $6,000
Y5C38 . . FiestaiSedan First AJA T 0 $130,695 - $1.383.68 0 e $6,5000

Y5B38 Fiesta Sedan Trend Comfort $150,196 $1.588.98 $7,500
Y5G38  Fiesta Sedan Trend Comfort Air Bag $153377 —  $1.621.05 87700 a0

ZED38 Focus Europa Ambiente TM $190,276 $2,013.05 $9.500
“ZEC38 . . Focus Europa Ambiente TA® 7 '$203,702 - $2,15895 T $10,200

ZER38 Focus Sport TM $216,287 $2,288.19 $10,800
“IEA38 - .. FocusSportTA $229.104 - $2.421.47 - $11,500

Y5138 Fiesta Sedan Trend Comfort TA  $163,507 $1,736.13 $8,000

‘H2D38 - . Escape XLS 14 - - $270,540 - $2,862.50 0 i oo $13,5000
Cc1C38 Fusion SE V6 $267.590 $2,829.47 $13,400

C2838 ¢ o o FusionS14TM U $218,121 0 U$2,252146 L $10,700

C2138 Fusion S 14 TA $226,190 $2,392.74 $11,300
C2C38° o FusionSETAIM o $224719. 0 $2,37435 . oo $11,3000

C2B38 Fusion SE 14 TA $240,892 $2,549.59 $12,000
JWD38 o :Ranger Chasis 14TM. =~ - $153.296 - $1,62003 "~~~ .$7.700 _
JWC38 Ranger XL Caja Larga 14 TM $161,938 $1716.52 $8.000

JW538 - -Ranger XL Crew Cab 14 TM A/A  :$194,456 . $2.057.61 “$9,700

J7D38 F-150 XL MID V6 TM $197.546 $2,088.54 $9,900

JZA38 %5 CF150 XL MID V6 TAAJA - $223315 °$2,360.65 ~ o $11,2007 ¢

8538 F-250 XL MID V8 TM $202,712 $2,141.58 $10,200
CJ8A38 LT F250 XLT-MID VB TA - $252,601 . $2,672.88- . $12,600.

Ka Base
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FERS T

REPORTE DE PROSPECCION

NOMBRE DE LA EMPRESA DONDE SE VA A COMERCIALIZAR EL PLAN

DIRECCION DE LA EMPRESA

NUMERO DE EMPLEADOS DE LA EMPRESA

INGRESOS PROMEDIOS DE LOS EMPLEADOS Y FECHA DE PERCEPCIONES

EXPLICAR LAS FECHAS Y EN QUE FORMA SE VA A COMERCIALIZAR EL PLAN.

Nombre y Firma del Gerente Conauto
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POLITICAS UTILIZADAS EN PLAN EMPRESARIAL
PARA DEFINIR LA PROMOCION EN EMPRESAS

EN CASO DE QUE CONAUTO CORPORATIVO HAGA LA NEGOCIACION:

a)

b)

Preferentemente, Conauto S.A. de C.V., redlizard negociaciones corporativas, con empresas
y/o dependencias de gobierno que cuenten con oficinas a nivel nacional, esto con la
intencion de que la promocidén pueda beneficiar a toda la red de distribuidores.

En coso de que se lleven a cabo negociaciones con empresas que no cuenten con
sucursales, se ofrecerd la promocidn en un inicio al distribvidor Ford que le corresponda por
zona de influencia, o al distribuidor Ford que la empresa elija segun sea el caso.

Si después de un mes de haberle asignado al distribuidor una empresa este no ha dado
resultados, el negocio podrd ser turnado a ofro distribuidor a criterio de Conauto Corporativo
de acuerdo a sus resultados y a su forma de trabajar Plan Empresarial.

EN CASO DE QUE EL DISTRIBUIDOR REALICE LA NEGOC(ACI()N:

a)

b)

Preferentemente, el
correspondan a §
vendedores ala &

encias de gobierno que
raslado tanto de los

En caso de que el distribuicie H O presd y/o dependencia que

no corresponda a su zona. o

1. Deberd de enviar un comunicado a Conauto S.A. de C.V. notificando: Nombre de la
empresa, Direccion, Contacto, Fechas de promocién, Modo de Promocidn (stand,
exhibicién de unidades, publicidad, etfc).

2. Conauto dard la aprobacién para su promocién con base al potencial de negocio.

3. H distribuidor autorizado para promover en una empresa tendrd 30 dias para dar
resultados o la empresa podrd ser visitada por otro distribuidor.

4.  Ningun distribuidor podrd promover dentro de las empresas que hayan sido nofificadas,
autorizadas y apartadas por Conauto para otras agencias.

5. B distribuidor quedard obligado a no llevar a cabo promocién ni comercializacion de
vehiculos fuera de las instalaciones de la empresa, ya que seria invasidn de zona.



